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El objetivo de la investigacion es analizar, mediante técnicas
y herramientas estandarizadas, la situacién financiera de las pymes
pertenecientes al sector de comercio al por mayor y al menor de re-
paraciones de vehiculos automotores y motocicletas. La metodologia
utilizada es de corte longitudinal, que implica el seguimiento de las
mismas empresas a lo largo de varios periodos, para examinar como
su situacion financiera ha evolucionado en respuesta a cambios en
el mercado automotor. Los resultados obtenidos son en parte favo-
rables, ya que las compainias mantuvieron un margen constante du-
rante la pandemia. Sin embargo, tuvieron un aumento significativo
en el endeudamiento, duplicaron sus deudas para poder mantener el
negocio durante el paro comercial en el contexto de la pandemia. Los
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datos obtenidos, en torno a los periodos, evidencian que hubo una
transicion favorable en las pymes analizadas, logrando determinar
los factores y el efecto financiero que tuvieron las empresas del sector
automotor.

Introduccion

La pandemia por COVID-19 ha tenido una importante re-
percusion en el conjunto de las medianas y pequefias empresas en
el pais. El estudio se basa en el andlisis financiero de las pymes del
sector de comercio, especificamente las del por mayor y por menor
de reparacion de vehiculos automotores y motocicletas.

A nivel global, la industria automotriz ha experimentado con-
tinuos cambios estructurales, especialmente en las tltimas décadas,
convirtiéndose en una de las areas mas activas. Esta influye de mane-
ra significativa en diversas economias en cuanto a su productividad,
avances tecnoldgicos y competitividad (Cisneros y Pefialoza, 2023).

Este sector desempena un papel fundamental en el impulso
del crecimiento econdémico a nivel regional y nacional. Dado que
tiene un caracter altamente importador, fomenta no solo el ensam-
blaje de vehiculos, sino también la produccién de componentes au-
tomotrices. Ademds, estd vinculado con otras cadenas de suministro
como la metaltrgica y la petroquimica, que incluye la fabricacién de
plasticos y caucho, generando asi un impacto extenso en la economia
(Castillo, 2019).

También contribuye significativamente a la generacion de in-
gresos fiscales a través de aranceles e impuestos, ademas de generar
empleo tanto en los procesos de produccion como en las actividades
comerciales relacionadas (Carrién, 2021).

En el caso de Ecuador, la dindmica de este sector experimentd
un aumento notable, especialmente en los afos siguientes a la dolari-
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zacion, cuando la adquisicion de bienes duraderos se convirtié en una
opcion frente ala desconfianza de la poblacion en el sistema financiero.

Asi, en 2019 se vendieron 76 766 unidades de vehiculos livia-
nos y comerciales en Ecuador. Ademads, se generaron 182 491 em-
pleos en el sector automotor. Sin embargo, en el primer trimestre del
2020, la pandemia por COVID-19 causé dificultades significativas
en muchas industrias, incluida la automotriz. En marzo de 2020 solo
se vendieron 3573 unidades, en comparacion con las 10 118 unida-
des de marzo de 2019. Esto representa una disminucion del 65 % en
las ventas de vehiculos en 2020 en comparacién con el mismo perio-
do en 2019. La disminucién tan drastica probablemente se debid a
las restricciones de movilidad, cierres de negocios y la incertidumbre
econdmica generada por la pandemia, lo que afect6 la capacidad de
las personas para comprar vehiculos nuevos (Asociacion de Empre-
sas Automotrices del Ecuador, 2020).

Algunos de los problemas que las empresas del sector enfren-
taron durante la pandemia incluyen:

o Disminucion de la demanda. Con las medidas de confi-
namiento y restricciones de movimiento implementadas,
muchas personas redujeron el uso de vehiculos y motoci-
cletas. Esto implic6 a una disminucién en la demanda de
servicios de reparacion y mantenimiento.

o Interrupcion de la cadena de suministro. Muchas pymes de-
penden de proveedores de repuestos y componentes para
realizar las reparaciones, esto causd demoras en el proceso
de reparacion y aumentaron los costos para las empresas.

o Dificultades financieras. La disminucion de ingresos y el au-
mento de los gastos operativos generaron problemas finan-
cieros, tales como cubrir los costos fijos, pago de alquileres,
salarios y servicios publicos, lo que llevé a la reduccion de
personal o incluso al cierre temporal de algunos negocios.
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En general, la combinacion de la disminuciéon de la demanda,
las dificultades financieras y las restricciones operativas representaron
un desafio significativo para las medianas y pequefias empresas dedi-
cadas a la reparacion de vehiculos automotores y motocicletas durante
la pandemia de COVID-19 (Franco-Ruiz y Jiménez-Castro, 2021).

A partir de la situacién anteriormente planteada, el problema
cientifico es el siguiente: ;Cual es la situacion financiera de las pymes
pertenecientes al sector de comercio al por mayor y al por menor de
reparacion de vehiculos automotores y motocicletas en el contexto
de la pandemia por COVID-19?

El problema general se descompone en varias preguntas
secundarias:

1. ;Cudles son los fundamentos teéricos, conceptuales y
metodoldgicos para el analisis de la situaciéon financiera
de las empresas en el sector de comercio al por mayor y
al por menor de reparacién de vehiculos automotores y
motocicletas?

2. ;Qué informacioén generan los diferentes indicadores y ra-
tios sobre la situacién financiera de las diferentes pymes
pertenecientes al sector de comercio al por mayor y al por
menor de reparacion de vehiculos automotores y motoci-
cletas en el contexto de la pandemia por COVID-19?

3. ;Cuadles son los factores que inciden en la situacion finan-
ciera de las pymes pertenecientes al sector de comercio al
por mayor y al por menor de reparacion de vehiculos auto-
motores y motocicletas en el contexto de la pandemia por
COVID-19?

Como objetivo general se establece analizar, mediante técni-
cas y herramientas estandarizadas, la situacion financiera de las py-
mes pertenecientes al sector de comercio al por mayor y al menor de
reparaciones de vehiculos automotores y motocicletas en el contexto
de la pandemia por COVID-19.
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Para este estudio se fijan los siguientes objetivos especificos:

1. Sistematizar los fundamentos tedricos, conceptuales y me-
todoldgicos para el analisis de la situacion financiera de las
empresas del sector comercio al por mayor y al menor de
reparaciones de vehiculos automotores y motocicletas.

2. Diagnosticar la situacion financiera de las pymes pertene-
cientes al sector comercio al por mayor y al menor de re-
paraciones de vehiculos automotores y motocicletas en el
contexto de la pandemia por COVID-19.

3. Identificar los factores que inciden en la situacion finan-
ciera de las pymes pertenecientes al sector comercio al
por mayor y al menor de reparaciones de vehiculos auto-
motores y motocicletas en el contexto de la pandemia por
COVID-19.

La investigacion propuesta se justifica desde el punto de vista
tedrico, dado que se realiza con el proposito de demostrar el efecto
financiero causado por la pandemia COVID-19, como instrumento
de evaluacion y analisis de la situacion de los estados financieros en
las medianas y pequenas empresas. Desde el punto de vista metodo-
légico se propone una serie de dimensiones e indicadores y ratios
financieros, que pueden ser replicados en otros estudios para evaluar
la situacion financiera de las empresas de un determinado sector. En
cuanto a su valor préctico, el estudio permite interpretar la situacion
de las empresas y da a inversores y accionistas una vision objetiva de
como se esta gestionando la compaififa en un contexto adverso, como
lo fue la crisis por la COVID-19.

Fundamentos e importancia de las pymes
Definiciones

De acuerdo con la Comunidad Andina de Naciones (2017)
las pequenas y medianas empresas incluyen todas las compaiiias que
estan legalmente establecidas segtn las leyes actuales y estan debi-
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damente registradas ante las autoridades correspondientes. Ademas,
estas empresas deben llevar registros contables y contribuir al siste-
ma de seguridad social.

Asimismo, el Servicio de Rentas Internas (2012) define a las
pymes como un conjunto de empresas pequefias y medianas que se
distinguen por su volumen de ventas, capital social, nimero de em-
pleados y nivel de produccion o activos. En nuestro pais, estas em-
presas suelen abarcar una variedad de actividades econémicas.

En el contexto de estas normativas, las pymes se distinguen
por su tamafio mas reducido en comparacion con grandes empresas,
considerando que cumplen con ciertos criterios en términos de em-
pleados, facturacion anual o activos totales, variando segun el pais.
Estas empresas son vitales para la economia, representando una par-
te significativa del panorama empresarial, debido a su capacidad de
adaptacion rapida y flexibilidad frente a los cambios del mercado.
Ademais, las pymes son esenciales para la generacién de empleo y
contribuyen notablemente al desarrollo econémico y social.

Segun Alvarez y Duran (2009) las pequefias y medianas em-
presas se distinguen por fomentar la innovacion al operar dentro de
lalogica, los intereses y la cultura de sus respectivos entornos. Por lo
general, estas empresas mantienen una estrecha relacion con el mer-
cado comercial y, en ocasiones, también con el industrial.

De la misma manera, Carvajal et al. (2017) sostienen que las
pymes desempefian un papel relevante en la creacion de puestos de
trabajo en Ecuador. Es fundamental que estas empresas logren esta-
blecer un crecimiento continuo a través de la adopcion de métodos
eficientes y la fabricacion de productos de excelencia.

Siguiendo la misma idea, Carranco (2017) define a las peque-
flas y medianas empresas como motores de riqueza y empleo, ya que
impulsan la actividad econdmica y contribuyen a fortalecer la gober-
nabilidad. Esto se debe a que operan con inversiones mas modestas
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y son los principales usuarios de insumos y materias primas, lo que
las posiciona como un sector clave en la dinamizacién econémica y
el desarrollo sostenible.

De acuerdo con los autores antes mencionados, se puede de-
finir que las pymes estan gestionadas por individuos o entidades
legales involucrados en actividades dentro del sistema productivo
nacional, ya sea mediante la venta de bienes o la prestacion de servi-
cios. Este tipo de empresas cuenta con ventajas competitivas signifi-
cativas relacionadas con su tamafio y flexibilidad. Esta caracteristica
les permite adaptarse rdpidamente a los cambios del entorno y los
posiciona para integrarse eficazmente en cadenas productivas. Por
lo antes indicado, desempefian un papel significativo en la economia
de un pais, gracias a sus aportaciones en la produccion y distribucién
de bienes y servicios. Su importancia radica en que son generadoras
de empleo, siendo responsables de la creacion de la mayoria de los
puestos de trabajo en una nacién.

Elementos del andlisis financiero

Generalidades

El analisis financiero implica emplear los estados financieros
con el fin de examinar la situacion y el rendimiento econémico de
una empresa, ademds de evaluar sus perspectivas financieras en el
futuro (Wild et al., 2007).

Macias y Sanchez (2022) plantean que el analisis financiero se
fundamenta en la evaluacion de indicadores financieros que reflejan
la liquidez, solvencia, eficiencia operativa, endeudamiento, rendi-
miento y rentabilidad de una empresa. Se reconoce que una empresa
con liquidez puede considerarse solvente, pero no necesariamente
una empresa solvente posee liquidez.

Molina et al. (2019) indica que la evaluacion de los estados
financieros es un proceso que implica organizar, compilar, obtener y
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comparar la informacion contable, operativa y financiera de una em-
presa. Su proposito es utilizar métodos y herramientas apropiados
para examinar la situacién financiera, el progreso y el desempefio
actual y pasado de las empresas con el fin de hacer predicciones mas
precisas sobre el futuro.

En concordancia con lo expuesto anteriormente, es relevante
sefalar que la evaluacion de los estados financieros puede ser reali-
zada tanto por expertos en finanzas como por los duefios de las em-
presas mismas. Cabe destacar, que llevar a cabo un anélisis financiero
apropiado puede ayudar a los propietarios de negocios a obtener una
comprension mas profunda de la situacion financiera de su empresa,
detectar puntos a mejorar y tomar decisiones bien fundamentadas
para fomentar el desarrollo y la prosperidad del negocio.

De acuerdo con Nava (2009) el analisis financiero desempenia
un papel crucial en la evaluacion precisa de la posiciéon econémica y
financiera de una empresa, permitiendo identificar posibles dificul-
tades y aplicar medidas correctivas apropiadas para superarlas.

En este sentido, se comprende que, el analisis financiero pro-
porciona datos clave para una gestion empresarial eficaz, la toma de
decisiones estratégicas y el desarrollo sostenible a largo plazo en un
mundo empresarial altamente competitivo (Paredes et al., 2019).

Meétodos de anadlisis financiero

Las técnicas de evaluacion financiera son instrumentos fun-
damentales empleados por compaiiias, inversionistas y expertos
para valorar la estabilidad econdmica de una entidad. Estos enfo-
ques implican un minucioso analisis de los estados financieros y otra
informacién pertinente con el fin de comprender el desempeio his-
torico, actual y futuro de la empresa.
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Segtin Sanchez-Pacheco et al. (2022) se emplean diversos en-
foques de analisis financiero para evaluar la situacién financiera y el
desempefio de una empresa.

ANALISIS DE RATIOS

Las ratios financieras representan medidas cuantitativas ori-
ginadas en los estados financieros, las cuales suministran datos va-
liosos sobre la liquidez, solvencia, rentabilidad y eficiencia de una
empresa. Ejemplos de estas ratios comprenden la relacion de liqui-
dez, el indice de endeudamiento, el margen de utilidad y el retorno
sobre activos.

ANALISIS HORIZONTAL

Implica examinar y comparar los valores de diferentes perio-
dos en los estados financieros para discernir patrones, tendencias y
cambios a lo largo del tiempo. Este enfoque permite identificar de
manera efectiva cualquier evolucion, crecimiento o declive en las ci-
fras y proporciona una perspectiva mas amplia sobre la direccién
y el desempefio financiero de una empresa a lo largo de su histo-
rial. Es decir, que este tipo de analisis emerge como una herramienta
fundamental en el panorama financiero, facilitando la percepcién y
comprension de las dindmicas financieras de la empresa a lo largo de
distintos intervalos contables.

En otras palabras, el analisis horizontal es una herramienta
crucial que permite identificar y comprender las tendencias finan-
cieras de la empresa a lo largo de varios periodos contables. Este
enfoque revela patrones significativos, como un crecimiento cons-
tante, una estabilidad financiera o fluctuaciones preocupantes en los
resultados financieros. Al analizar cémo han evolucionado los datos
financieros con el tiempo, los empresarios pueden obtener una com-
prension mds precisa de la salud financiera de la empresa, lo que
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permite tomar decisiones informadas para hacer frente a cualquier
cambio o tendencia significativa (Molina et al., 2019).

ANALISIS VERTICAL

Facilita la comprension de la estructura del estado financiero
al mostrar la participacion de cada partida en el total. Este enfoque
ayuda a revelar desequilibrios o areas de riesgo en la estructura fi-
nanciera de la empresa, proporcionando asi informacién importante
para la toma de decisiones y la gestion eficaz de los recursos.

Por otro lado, el andlisis vertical facilita la comprension de la
estructura de los estados financieros al mostrar qué proporcion repre-
senta cada partida con respecto al total. Este enfoque permite detectar
desequilibrios o dreas de riesgo dentro de la estructura financiera de
la empresa, proporcionando asi informacién crucial para la toma de
decisiones y la gestion eficiente de los recursos (Cecilia et al., 2019).

Estos métodos se utilizan de manera complementaria para ob-
tener una comprension completa de la situacion financiera de una
empresa y asi poder tomar decisiones financieras importantes ba-
sadas en los resultados obtenidos del analisis financiero efectuado.

De acuerdo con la investigacion, se puede determinar que
los métodos de analisis financiero son cruciales para comprender la
condicion financiera de una empresa, tomar decisiones fundamenta-
das, detectar riesgos y oportunidades, y mejorar su desempeiio eco-
ndémico a largo plazo.

Dimensiones del andlisis financiero

El analisis de los estados financieros se apoya en el calculo de
indicadores financieros que posibilitan la evaluacion de diversos as-
pectos de la empresa, como su capacidad de pagar deudas, su estabi-
lidad financiera, su eficiencia operativa, su grado de endeudamiento
y su desempefio econémico. Estos indicadores brindan informacién
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esencial que ayuda a los directivos y a los responsables de la toma
de decisiones a comprender la situacion financiera de la empresa y
adoptar decisiones bien fundamentadas (Nava Rosillon, 2009; Puer-
ta Guardo et al., 2018).

El andlisis financiero se lleva a cabo empleando una variedad
de herramientas y técnicas para examinar los estados financieros y
otros datos pertinentes. Su objetivo principal es proporcionar datos
utiles a los gestores internos y a los inversores externos para simplifi-
car la toma de decisiones (Becerra Molina et al., 2021).

El andlisis financiero puede llevarse a cabo mediante diversos
métodos y enfoques, que incluyen los andlisis vertical y horizontal de
los estados financieros, el examen de ratios financieros y el analisis del
flujo de efectivo, entre otros. Estas técnicas ofrecen datos significativos
sobre la situacion financiera de una empresa y permiten detectar pun-
tos fuertes y débiles, asi como posibles oportunidades y riesgos.

Respecto alaliquidez, se refiere a la capacidad de una empresa
para cumplir con sus responsabilidades financieras a corto plazo y su
habilidad para convertir sus activos en efectivo de manera eficiente.

Estos indicadores son fundamentales para medir la salud fi-
nanciera y la solvencia a corto plazo de una empresa mediante la
informacion que se obtiene los activos corrientes y pasivos a corto
plazo (Cabrera Barbecho et al., 2023).

Los indicadores de liquidez que se consideraran en la presente
investigacion son los siguientes:

LIQUIDEZ CORRIENTE

Se define como la razén principal de liquidez, que muestra la
cantidad de bonos de corto plazo respaldados por activos que pue-
den convertirse en efectivo en relacion con el vencimiento de las
obligaciones mencionadas anteriormente (Guzman, 2018).
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CAPITAL DE TRABAJO

Indicador que permite cuantificar los datos proporcionados
por la razén corriente en términos de valor. Segtiin Imaicela et al.
(2019) la razon corriente refleja las cuentas relacionadas con la capa-
cidad de la entidad para pagar sus obligaciones y mantener su fun-
cionamiento. Por lo tanto, el capital de trabajo es fundamental para
garantizar la continuidad de las operaciones de la entidad.

La gestion de activos, por su parte, es una métrica utilizada
para evaluar y medir la eficiencia y efectividad de las operaciones de
una empresa.

A su vez, estos indicadores ofrecen informacién sobre como
la empresa esta llevando a cabo sus actividades diarias y como esta
utilizando sus recursos para generar ingresos y beneficios (Yance
Carvajal et al., 2017).

En esta perspectiva se incluyen indicadores como la rotacién
de inventario y la rotacion de ventas, las cuales miden la eficiencia en
la utilizacién de distintos tipos de activos y evaltian la velocidad con
la que una cuenta se convierte en ingresos.

ROTACION DE CUENTAS POR COBRAR

Refleja la frecuencia promedio con la que se renuevan las
cuentas por cobrar comerciales durante un tiempo especifico, co-
munmente un afio (SUPERCIAS, 2023).

ROTACION DE VENTAS

Evalta la eficiencia en el uso del activo total y se calcula sobre
la base del porcentaje que indica con qué frecuencia se utiliza un ac-
tivo en un nivel de facturacion especifico (SUPERCIAS, 2023).
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Por el contrario, el ratio de endeudamiento es un indicador fi-
nanciero que analiza la relacién entre la deuda de una empresa y el
capital que utiliza para financiar sus operaciones. Este ratio es muy
importante para comprender la situacion financiera de la empresa y
la capacidad de gestionar la carga de deuda.

Segun la perspectiva de Zambrano et al. (2021) el endeudamien-
to se describe como una condicién en la cual una empresa, individuo
u organizacién asume compromisos financieros al recibir préstamos,
créditos u otras formas de financiamiento. Esta situacion implica la
responsabilidad de reembolsar la cantidad prestada dentro de un pla-
zo determinado, generalmente con la obligacion de pagar intereses.

Los indicadores de endeudamiento que deben considerar-
se para evaluar el nivel de obligaciones de una empresa son los
siguientes:

El indicador de endeudamiento del activo. Determina la rela-
cion entre el pasivo o deuda y la capacidad del activo para pagar la
deuda en liquidacién. Asimismo, sefala la influencia de los acreedo-
res sobre la empresa (Ducuara y Ramirez, 2021).

Elindicador de endeudamiento patrimonial. Analiza el nivel de
las obligaciones de capital de la empresa con los acreedores y refle-
ja la capacidad de los accionistas para pagar las obligaciones de los
acreedores (Zambrano y Orellana, 2018).

El altimo componente crucial es la rentabilidad, un indicador
que evalua la eficacia de una entidad para gestionar sus costos y gastos,
y convertir las ventas en ganancias con el fin de garantizar la estabili-
dad de la institucion, segin lo sefialado por Macias y Sanchez (2022).

Los ratios de rentabilidad miden la eficiencia de una empresa a
la hora de generar beneficios en diversos aspectos financieros, como
ingresos, activos, capital o inversiones. Estos indicadores son muy
importantes para analizar los resultados financieros de la empresa.
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En el marco de este estudio, se consideraran los siguientes in-
dicadores de rentabilidad para el analisis:

Margen neto. Segtn lo expuesto por Rivera (2019) permite
comprender la habilidad de una empresa para gestionar los costos
operativos mientras genera beneficios antes de impuestos. Este indi-
cador permanecera en la zona negativa hasta que el precio de venta
supere el costo de venta neto.

El rendimiento sobre el capital. De acuerdo con Pefia et al.
(2021) el ROE es un indice financiero que representa las ganancias
que los accionistas pueden obtener por accion, unidad de capital in-
vertido. En otras palabras, evaltia el desempeno de la empresa para
recompensar a los accionistas por su inversion.

El rendimiento de los activos (ROA). Muestra la capacidad de
un activo para obtener ganancias, independientemente de cémo se
financie, préstamos o capital (Luzuriaga y Ludeiia, 2019).

Literatura empirica

Lucero-Narvaez et al. (2020) identificaron deficiencias en los
procedimientos de direccion y gestion de recursos llevados a cabo
en las pequenas y medianas empresas (pymes) dedicadas a servicios
automotores. Se utilizé un enfoque exploratorio-descriptivo para
identificar las caracteristicas administrativas del modelo de gestion
de calidad y recursos. Se observd que, a pesar del considerable nu-
mero de empresas en el sector automotor, existe una falta de estudios
especificos sobre los modelos de gestion financiera, especialmente
en las micro, pequefias y medianas empresas, lo que limita el analisis
de la competitividad y productividad del sector.

Cisneros y Pefnaloza (2023) llevaron a cabo un analisis del
impacto econdmico de la COVID-19 en la industria automotriz de
Ecuador con el objetivo de mejorar la disponibilidad de informacién
y respaldar la toma de decisiones. La naturaleza de la investigacién
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fue descriptiva-explicativa, guiada por los principios del enfoque
cualitativo, debido a que facilita la obtencién de datos numéricos de-
finidos en el analisis econdmico del sector. Determinaron que debido
a los impactos causados por la pandemia de COVID-19, la industria
automotriz ha enfrentado una significativa reducciéon en sus ingre-
sos. Se identificé un considerable deterioro en el flujo de fondos.

Macias y Sanchez (2022) determinaron el progreso econdmi-
co de la empresa La Fabril. Se hicieron los analisis vertical y horizon-
tal para evaluar los aspectos econdmicos y financieros que reflejan
la situaciéon de la empresa en términos de liquidez, solvencia, en-
deudamiento, eficiencia, rendimiento y rentabilidad. Los resultados
obtenidos fueron positivos, lo que permitié mejorar la eficiencia y
productividad de la produccidn, reducir los gastos operativos y au-
mentar los ingresos.

Castillo (2019) evalu6 el impacto econdémico del sector auto-
motor debido a la pandemia de la COVID-19 mediante un estudio
que empled enfoques cuantitativos, descriptivos y documentales.
Los resultados primordiales sefialaron una disminucién negativa,
aunque se estd observando un avance gradual hacia mejoras positi-
vas mediante los esfuerzos de reactivacion implementados.

Quinde et al. (2021) llevaron a cabo una investigaciéon con el
proposito de analizar la evolucion y estado actual de la industria au-
tomotriz en Ecuador. Para ello, realizaron un estudio de estadistica
descriptiva con el fin de comprender el comportamiento del merca-
do. Se encontré que el desarrollo del mercado automotor ecuatoria-
no muestra una tendencia irregular, que no parece estar directamen-
te relacionada con el crecimiento econdmico. Ademas, se observé un
retroceso en la produccion nacional de vehiculos, lo que ha generado
un aumento en la importacion de los mismos.

Franco y Jiménez (2021) describieron las consecuencias del
sector automotor debido a la pandemia y los efectos que ha tenido
en la comercializacion. La metodologia que se empleo es un enfoque
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cuantitativo, un método de investigacion deductivo. Como resultado
se obtuvo que la pandemia impact6 significativamente en el sector
automotor, causando problemas econdmicos y provocando grandes
pérdidas en comparacion con los aflos anteriores.

Sanchez et al. (2023) identificaron codmo contribuir a la toma
de decisiones mediante la aplicacién de la logica difusa en la eva-
luacién de indicadores. Se utilizé el analisis comparativo de ratios
financieros entre dos companias. Determinaron que, a pesar de de-
pender en gran medida de la venta de vehiculos como una de sus
principales fuentes de ingresos, la empresa presenta variaciones en
sus valores que podrian mejorarse con datos mas precisos. La imple-
mentacion de la légica difusa no solo proporcionaria una vision mas
realista, sino que también permitiria la aplicacién de estrategias mas
agiles para abordar estas brechas.

Molina et al. (2019) examinaron la situacién financiera del
sector comercial en Ecuador, centrandose en el analisis de los in-
dicadores financieros. Optaron por el enfoque descriptivo, ya que
realizaron un analisis detallado de las caracteristicas presentes en los
diagnésticos financieros y diversos indicadores. Los resultados fue-
ron favorables debido a la buena gestiéon de ambas empresas, lo cual
reflejé un buen promedio de ventas, gestion de los costos y gastos.

Rea et al. (2020) analizaron el rendimiento financiero del
sector automotor. Aplicaron un analisis de razones financieras que
abarc¢ aspectos como liquidez, endeudamiento, rendimiento, activi-
dad y valor econémico agregado. Los resultados revelaron una dis-
minucioén en el rendimiento de los activos y el patrimonio durante
ese periodo. A pesar de estos hallazgos, el sector logré mantenerse
reduciendo su deuda con terceros y negociando plazos de pago con
proveedores.

Becerra et al. (2021) analizaron el impacto en la rentabilidad
y las ventas generadas durante la pandemia, utilizando un método
cuasi experimental en funcién de la informacién de balances finan-
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cieros; ademas, determinaron que al principio si hubo un gran im-
pacto negativo en cuanto a las ventas, sin embargo, las estrategias
propuestas para la reactivacion del mercado ayudaron a mantener y
mejorar su comercializacion.

Materiales y métodos

Se trata de una investigacion basica, en cuanto no pretende
soluciones a problemas practicos o concretos, sino conocer el com-
portamiento de ciertas variables en una situacion determinada. Por
su enfoque es una investigacion cuantitativa, dado el caracter numé-
rico de los datos, la naturaleza de los métodos y técnicas aplicados,
asi como que se sigue un proceso estandar para la comprobacion de
una hipotesis.

Por su diseflo, es un estudio no experimental, dado que no se
manipulan ninguna de las variables del estudio. Es de corte longi-
tudinal, ya que implica el seguimiento de las mismas empresas a lo
largo de un periodo de afos para analizar cémo su situacion finan-
ciera ha evolucionado en respuesta a estos cambios en el mercado
automotor. Esto permite identificar tendencias y patrones en la rela-
cién entre los factores mencionados y la situacion financiera de las
empresas a lo largo del tiempo.

El alcance del estudio es descriptivo y parcialmente explica-
tivo. Esto implica que se pretende obtener una visién general y de-
tallada de la situacion financiera de las pymes durante la pandemia
de COVID-19. Esto conlleva recopilar y analizar datos financieros
de las pymes, como estados financieros, ingresos, gastos, activos y
pasivos, para entender como se han visto afectadas por la pandemia
en términos cuantitativos.

En cuanto a los métodos y técnicas, la informacion necesaria
se obtuvo de datos provenientes de los diferentes organismos que se
encargan de administrar la informacién contable de las compaiias
en el Ecuador. La informacion recopilada se traspasé a un formato
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de Excel para tener un mejor manejo de los informes y de esta mane-
ra obtener valoraciones para los diferentes analisis a realizar.

Los métodos empleados fueron la revision y analisis de do-
cumentos para construir el marco tedrico y después analizar los
estados financieros. Se aplic6 el método hipotético-deductivo para
establecer y someter a comprobacion la hipdtesis de investigacion,
y también se aplicaron procedimientos de estadisticas descriptivas.
Obviamente, también se aplicaron técnicas de analisis financiero.

Hipotesis general

La situacion financiera de las empresas pertenecientes al sec-
tor de comercio al por mayor y al por menor de reparacién de ve-
hiculos automotores y motocicletas de la economia nacional en el
contexto de la pandemia por COVID-19 es desfavorable.
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Caracterizacion de la poblacion de estudio

En el ambito de la industria del sector de comercio al por ma-
yor y al por menor de reparacion de vehiculos automotores y moto-
cicletas, se registré un promedio de 469 pequeias y medianas em-
presas entre los afios 2018 y 2022. Esta cifra se obtuvo al ponderar
el nimero de empresas que generaron ingresos dentro del rango de
$300 001 a $5 000 000, el cual se utiliza como criterio de clasificacion
para las pymes en el pais.

Tabla 2

Poblacién de estudio de la investigacion

Aio N.° de empresas
2018 7860
2019 5398
2020 5265
2021 5711
2022 5827

Nota. Basado en Superintendencia de Compaias, Valores y Seguros.

La muestra utilizada en el estudio consistié en 5827 pymes
que se mantuvieron activas durante todo el periodo considerado. La
informacién financiera se obtuvo de los estados financieros de las
empresas del sector de comercio al por mayor y al por menor de
reparacion de vehiculos automotores y motocicletas, que tiene la Su-
perintendencia de Compaiiias, Valores y Seguros.

Es importante destacar que se decidié comparar el impacto en
la situacion financiera del sector objeto de estudio, considerando dos
afos anteriores y dos afios posteriores a la pandemia, es decir, desde
2018 hasta 2022.
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Métodos, técnicas, procedimientos,
herramientas a aplicar

En el estudio se utilizaron métodos tedricos como el enfoque
hipotético deductivo, junto con los procedimientos de analisis y sin-
tesis. Ademas, se emplearon métodos empiricos como la revisiéon y
el analisis de documentos. También se aplicaron técnicas estadisticas
descriptivas y herramientas especificas del analisis financiero.

Resultados

La valoracion de la situacion financiera de las pymes en el
sector de comercio al por mayor y al por menor de reparacion de
vehiculos automotores y motocicletas de la economia ecuatoriana ha
sido objeto de un analisis exhaustivo a lo largo de los afios, poniendo
la atencidn en las consecuencias de la pandemia de COVID-19. En
este contexto se ha llevado a cabo un proceso detallado, utilizando
indicadores como la liquidez corriente, el capital de trabajo, el en-
deudamiento del activo, el endeudamiento del patrimonio, la rota-
cion de cartera, la rotacion de ventas, el retorno sobre el patrimonio
neto (ROE), el retorno sobre el activo total (ROA) y el margen neto.

Luego de esto, se presentan los resultados derivados de la apli-
cacion de estadisticas descriptivas a cada indicador. La media ofrece
una perspectiva general sobre el promedio de la liquidez corriente,
mientras que la desviacion estandar sefiala la dispersion de los datos.
Los valores minimo y maximo revelan la amplitud de la variabilidad
en la liquidez corriente, proporcionando una comprension de las si-
tuaciones extremas presentes en la muestra. En cuanto a la mediana,
que actia como medida de tendencia central, ofrece una perspectiva
mds robusta frente a posibles valores atipicos.

Situacion de liquidez

En este apartado se va a efectuar el andlisis de los datos obte-
nidos relacionados con el indicador de liquidez para comprender su
desempefio durante el 2018 al 2022.
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LIQUIDEZ CORRIENTE

En la tabla 3 se observan los resultados descriptivos del in-
dicador de liquidez en el sector de comercio al por mayor y al por
menor de reparacion de vehiculos automotores y motocicletas.

Tabla 3

Indicador de liquidez corriente

Aiio Media Desv. estandar Min. Max. Mediana
2018 8,90 138,88 - 7931,04 1,39
2019 18,42 1094.37 -1,64 80 397,56 1,50
2020 7,33 281,94 - 20 440,01 1,55
2021 4,96 85,42 - 6057,77 1,54
2022 4,70 35,21 - 1795,71 1,50

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

Antes de la pandemia se considero a los afios 2018 y 2019, aque-
llos que presentan valores promedio de 8,90 y 18,42 en la media, indi-
cando que las pymes del sector comercio al por mayor y al por menor
de reparacién de vehiculos automotores y motocicletas, en términos
promedio durante el 2018, con los activos corrientes pueden pagar
8,90 veces el pasivo corriente y en comparacion para el 2019 que con
el activo corriente pueden pagar 18,42 veces el pasivo corriente.

En lo que respecta a la relacion con la desviacion estandar, en
ambos afios se observa un valor elevado de 138,88 y 1094,37 respec-
tivamente para los aflos 2018 y 2019, en funcion de la variabilidad
entre los datos, lo que significa que el indicador se mantiene en su
nivel de liquidez.

En el transcurso de la pandemia, se tomé en cuenta a los afos
2020 y 2021, los mismos que presentan valores de 7,33 y 4,96 en la
media, indicando que las pymes del sector comercio al por mayor y
al por menor de reparacion de vehiculos automotores y motocicletas,
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en términos promedio, para el afo 2020, pueden pagar 7,33 veces el
pasivo corriente y en comparacion al ano 2021 que, con el activo co-
rriente, pueden pagar 4,96 veces el pasivo corriente. En lo que respecta
ala desviacion estandar, en ambos afios se observa un valor elevado de
281,94 y 85,42 respectivamente, para los afios 2020 y 2021, en funcién
de la variabilidad entre los datos, lo cual implica que la consistencia y
la distribucién no son constantes. Es crucial notar que, al comparar
ambos afios, se observa un exceso de liquidez. Esta disminucion in-
dica una mayor consistencia en los niveles de liquidez corriente, sugi-
riendo una mayor estabilidad financiera en este periodo.

Tras la pandemia, se selecciond el afio 2022 para llevar a cabo
el analisis, dado que marc¢ el inicio de la recuperacion del pais des-
pués de la crisis sanitaria provocada por COVID-19. Refleja una me-
dia de 4,70, un valor menor en comparacion al afio anterior, lo que
equivale a que las empresas en promedio, para el afio 2022, con su
activo corriente pueden pagar unas 4,70 veces el pasivo corriente. En
lo que respecta la desviacion estandar, se observa un valor elevado de
35,21 basandose en la dispersion entre los datos, lo cual implica que
la consistencia y la distribucién no son constantes. Este cambio pue-
de interpretarse como una reduccion en la variabilidad de los valores
de liquidez corriente, indicando una mayor estabilidad financiera o
una tendencia hacia niveles mas homogéneos de liquidez.

CAPITAL DE TRABAJO

En la tabla 4 se observan los resultados descriptivos del indi-
cador de capital de trabajo en el sector comercio al por mayor y al
por menor de reparacion de vehiculos automotores y motocicletas.

Antes del brote de la pandemia, se consideraron los afios
2018 y 2019. En estos ailos, las empresas registraron valores me-
dios de 164 972,57 y 294 907,88, respectivamente. Estos montos
representan la base para calcular el aumento en el capital de trabajo
neto en el periodo 2019, que asciende a 294 907,88. En relacidon con
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la desviacidn estandar, se observa un valor elevado de 785 820,76
y 955 343,14 para los afos 2018 y 2019, respectivamente. Este alto
valor indica una considerable dispersion entre los datos, pero con-
firma que las empresas se mantienen dentro del rango de capital
establecido.

Tabla 4
Indicador de capital de trabajo

~ . Desv. , [ .
Afio Media h Min. Miax. Mediana
estandar
2018 164 972,57 785 820,76  -25177 394,05 48 673 848,10 40 945,82
2019 294 907,88 955 343,14 -4 158 672,99 48 987 830,59 115 051,29

2020 327 150,42 1052 487,12  -15847 857,20 51099 161,19 129 057,70
2021 299 880,59 1083 552,09 -9101 498,56 58 217 167,15 121 518,27

2022 303 551,31 2041032,33 -22833719,89 127430789,43  114724,79

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

En el transcurso de la pandemia, se analizaron los afios 2020
y 2021, con medias de 327 150,42 y 299 880,59, respectivamente.
Esto indica que, en promedio, las pymes en el sector comercio al
por mayor y al por menor de reparacién de vehiculos automotores y
motocicletas, experimentaron un aumento en su capital para el afio
2020 y una disminucion para el afio 2021. Las empresas necesitaran
mantener un capital de trabajo similar al registrado en 2020 para
asegurar su funcionamiento continuo. En cuanto a la relacién con la
desviacion estandar, se observa un valor elevado de 1 052 487,12 y
1 083 552,09 para los afios 2020 y 2021, respectivamente. Estos altos
valores indican una significativa dispersion entre los datos, sugirien-
do que el rendimiento de las empresas no es estable en comparacién
con los aflos anteriores.

Después de la pandemia, se tomo en consideracion el afio
2022 para el analisis, ya que este marco el inicio de la recuperacion
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del pais tras la crisis sanitaria por COVID-19. Se observa una me-
dia de 303 551,31, un valor superior en comparacion con el afo
anterior, lo que sugiere que las empresas, en promedio, continua-
ron incrementando su capital en el afio 2022. En relacién con la
desviacién estandar, se registra un valor alto de 2 041 032,33, in-
dicando una menor dispersion entre los datos. Aunque se observo
un rendimiento mas alto en comparacion con el afio anterior, las
empresas lograron mantenerse estables, a pesar de las dificultades
derivadas de la crisis.

Situacién de solvencia

En esta parte del estudio se analizaran los datos obtenidos re-
lacionados con el indicador de solvencia para comprender su funcio-
namiento en el periodo 2018-2022.

ENDEUDAMIENTO DEL ACTIVO

En la tabla 5 se muestra el indicador respectivo.

Tabla 5

Indicador de endeudamiento del activo

Aifio Media Desv. estaindar Min. Max. Mediana
2018 1,39 43,88 - 3816,54 0,68
2019 0,73 3,14 -0,66 229,20 0,72
2020 0,83 6,58 - 357,62 0,72
2021 0,84 9,65 - 715,57 0,72
2022 0,71 0,67 - 35,45 0,72

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

Antes del inicio de la pandemia, se evaluaron los afios 2018 y
2019, los cuales registraron valores de 1,39 y 0,73 en la media, res-
pectivamente. Esto indica que las empresas estaban significativa-
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mente mas endeudadas en comparacion con el 2019, cuando tenian
recursos propios y mantenian sus deudas bajo control. La relacién
con la desviacion estandar reveld valores elevados de 43,88 y 3,14
para 2018 y 2019, respectivamente, indicando una amplia dispersiéon
entre los datos. En otras palabras, durante el 2019, las empresas baja-
ron una considerable cantidad de deudas.

Durante la pandemia, se analizaron los afios 2020 y 2021, con
valores de 0,83 y 0,84 en la media, respectivamente. Esto sugiere que,
en promedio, las pequenas y medianas empresas en el sector de es-
tudio experimentaron un aumento progresivo en su endeudamiento
desde el 2020 hasta el 2021, superando el nivel de endeudamiento del
aflo mas reciente. La relacion con la desviacion estandar para ambos
afos mostrd valores altos de 6,58 y 9,65 sobre la base de la dispersion
entre los datos. Esto indica que, en el 2020, las empresas lograron
mantenerse con sus propios recursos, mientras que en el 2021 conti-
nu6 endeudandose.

Después de la pandemia, se seleccion6 el 2022 para el ana-
lisis, ya que marco el inicio de la recuperacion del pais de la crisis
sanitaria causada por la COVID-19. La media result6 ser 0,71, un
valor inferior al del aio previo, indicando que, en promedio, las
empresas continuaron manteniendo deudas, pero reduciéndolas
en el 2022. En relacion con la desviacidn estandar, se observa un
valor elevado de 0,83. En la disminucion en la variabilidad podria
indicar una mayor estabilidad en el sector en términos de endeuda-
miento. El sector comercio al por mayor y al por menor reparacién
de vehiculos automotores y motocicletas, puede haber adoptado
estrategias mas consistentes o estar respondiendo de manera simi-
lar a factores econdmicos y financieros.

ENDEUDAMIENTO DEL PATRIMONIO

En la tabla 6 se muestra el indicador correspondiente.
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Tabla 6

Indicador de endeudamiento del patrimonio

Aio Media Desv. estandar Min. Max. Mediana
2018 4,95 373,29 -31 786,94 3067,07 1,67
2019 9,18 67,55 -1846,14 2334,44 2,20
2020 5,81 416,75 -29 551,44 2439,23 2,14
2021 12,76 246,31 -8507,57 11 110,92 2,20
2022 9,73 327,22 -20 894,23 7346,14 2,18

Nota. Elaboracion propia con base en los estados financieros de las empresas.

Antes del brote de la pandemia, se evaluaron los afios 2018 y
2019, que registraron valores promedio de 4,95 y 9,18. Estos valo-
res indican que las empresas experimentaron una situacion finan-
ciera favorable durante esos periodos. En cuanto a la relacion con
la desviacion estandar, se observaron valores bajos, especificamente
373,29 y 67,55 para los afos 2018 y 2019. Estos indican una disper-
sion limitada entre los datos, sugiriendo que en el 2019 las empresas
estaban orientadas a mantener sus propios recursos financieros.

Durante la pandemia, se evaluaron los afios 2020 y 2021, los
cuales exhiben promedios de endeudamiento de 5,81 y 12,76. Esto
indica que, en promedio, las pymes en el sector comercio al por ma-
yor y al por menor reparacién de vehiculos automotores y moto-
cicletas, bajaron su endeudamiento en el 2020, mientras que en el
2021 experimentaron un crecimiento de casi el doble en su grado de
endeudamiento. En términos de la desviacidn estdndar, se observan
valores elevados de 416,75 y 246,31 para los afios 2020 y 2021. Estos
valores sugieren una amplia dispersion de datos. En el 2021, esta alta
desviacion estandar podria indicar que las empresas buscaron ex-
pandirse utilizando principalmente sus propios recursos.

Después de la pandemia, se tomé en consideracion el 2022
para el analisis, ya que represent6 el periodo en el que el pais empezo
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a recuperarse de la crisis sanitaria provocada por la COVID-19. Este
aflo muestra una media de 9,73, un valor inferior en comparacion
con el anterior, indicando que las empresas, en promedio, experi-
mentaron una disminucién significativa en sus pasivos durante el
2022. En términos de la desviacidon estandar, se observa un valor ele-
vado de 327,22, lo que sugiere una amplia dispersion de datos. Esto
implica que las empresas no lograron controlar y mantener de mane-
ra efectiva el financiamiento de sus deudas durante la crisis.

Situacion de gestion de activos

En esta parte del estudio se analizaran los datos obtenidos re-
lacionados con el indicador de gestion para comprender su desem-
peio en el periodo 2018-2022.

En la tabla 7 se aprecia el indicador rotacién de cartera en el
sector en estudio.

Tabla 7

Indicador de rotacién de cartera

Aiio Media Desv. estandar Min. Max. Mediana

2018 254,40 4758,37 - 362 764,45 6,15
2019 111,53 1944,15 - 119 137,70 6,23
2020 77,81 694,14 - 17 634,73 5,85
2021 2443,32 168 371,38 - 12 715 200,00 6,61
2022 134,58 3358,52 - 210 138,83 5,40

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

Antes del inicio de la pandemia, se consideraron los aflos 2018
y 2019, los cuales exhibieron valores en la media de 254,40 y 111,53,
respectivamente. Estos valores indican que, en el aflo mas reciente,
no recuperaron a satisfaccion. En cuanto a la relaciéon con la des-
viacion estiandar, ambos afios mostraron valores elevados, siendo



DavID MaciAs LUMBANO / ANTHONY CACERES CEDENO / YOANDRIS SIERRA LARA

42

4758,37 y 1994,15 para 2018 y 2019. Estos valores reflejan una alta
dispersion entre los datos, lo que sugiere que las empresas no logra-
ron convertir de manera eficaz sus cuentas por cobrar en efectivo.

En medio de la pandemia, se analizaron los afios 2020 y 2021,
los cuales arrojaron valores en la media de 77,81 y 2443,32. Esto in-
dica que, en promedio, las pymes del sector en estudio experimen-
taron una baja disponibilidad de fondos en el 2020, mientras que en
el 2021 esta disponibilidad fue notablemente alta, no generando pro-
blemas en la gestion financiera. En cuanto a la relacién con la desvia-
cion estandar, ambos aflos mostraron valores altos, siendo 694,14 y
168 371,38 para el 2020 y 2021, respectivamente. Estos bajos valores
indican una dispersion limitada entre los datos, lo que sugiere que
en el afio 2021 las empresas experimentaron ganancias significativas.

Después de la pandemia, se examind el aflo 2022 para llevar
a cabo el analisis, ya que fue el periodo en el que el pais comenzd
a recuperarse de la crisis sanitaria provocada por la COVID-19. Se
observa una media de 134,58, un valor inferior en comparacién con
el afo anterior, lo que indica que las empresas, en promedio, enfren-
taron importantes dificultades en la mejora de la recuperacion de
su cartera durante el 2022. En cuanto a la relacién con la desviacién
estandar, se registra un valor de bajo de 3358,52, indicando una dis-
persion limitada entre los datos. Esto sugiere problemas en la gestion
financiera de las empresas, que no alcanzd un nivel satisfactorio para
atraer la atencion de posibles inversores futuros.

ROTACION DE VENTAS

En la tabla 8 se observa el indicador rotacion de ventas para el
sector seleccionado.

Antes del brote de la pandemia, se evaluaron los afios 2018
y 2019, los cuales exhibieron valores de la media de 703,22 y 7,59,
respectivamente. Una disminucién tan drastica podria indicar un
cambio importante en la eficiencia operativa o en la utilizacion de los
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activos de las empresas. En lo que respecta a la conexion con la des-
viacion estandar, se observa un valor elevado tanto para el 2018 (38
352,83) como para el 2019 (104,67). Este valor se basa en la disper-
sion de los datos, indicando que las ventas del 2018 fueron eficientes
en la generacion de ingresos a lo largo de los activos. Sin embargo, en
el afio mas reciente, se observa una eficiencia muy baja en compara-
cidén con el periodo anterior.

Tabla 8

Indicador de rotacién de ventas

Aiio Media Desv. estandar Min. Max. Mediana

2018 703,22 38 352,83 - 3350901,90 3,15
2019 7,59 104,67 - 5927,39 1,71
2020 5,13 79,60 - 4010,72 1,52
2021 9,41 276,07 - 19 086,54 1,65
2022 3,56 16,41 - 670,18 1,72

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

En el transcurso de la pandemia, se analizaron los afios 2020
y 2021, evidenciando valores de 5,13 y 9,41 en la media. Esto sugiere
que, en promedio, las pymes del sector comercio al por mayor y al
por menor reparacion de vehiculos automotores y motocicletas fue-
ron mas eficientes en las ventas utilizando activos durante el 2020
en comparacion con el 2021, donde estas eficiencias fueron notable-
mente superiores.

Al examinar la relacion con la desviacion estandar para ambos
afos, se observan valores elevados de 79,60 y 276,07 para el 2020 y
2021, respectivamente, indicando una considerable dispersion entre
los datos. Esto seniala que en el aflo mas reciente la eficiencia de los
ingresos con respecto a los activos es muy variable, lo cual sugiere
la necesidad de una revisién mas detallada en las operaciones de las
empresas para comprender mejor estos resultados.
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Después de la pandemia, se evalud el afo 2022 para el ana-
lisis, ya que marco el inicio de la recuperacion del pais tras la crisis
sanitaria por COVID-19. Se observa una media de 3,56, un valor
inferior al ano anterior, indicando que las empresas, en promedio,
tuvieron una eficiencia menor en la generacion de ingresos en rela-
cion con sus activos. Esto sugiere que las empresas estan utilizando
sus activos de manera menos eficiente. En cuanto a la relacion con la
desviacion estandar, se registra un valor de bajo de 16,41 de acuerdo
con la dispersion entre los datos. Esto significa que hay una inefi-
ciencia en el volumen de ventas en relaciéon con los activos, lo que
senala la necesidad de examinar mds detenidamente las operaciones
empresariales.

Situacién de rentabilidad

En esta seccion del analisis se examinaran los datos recopi-
lados sobre los indicadores de rentabilidad con el fin de evaluar su
desempeno durante el periodo comprendido entre 2018 y 2022.

ROE
En la tabla 9 se muestra el indicador de rentabilidad obtenida
sobre el patrimonio neto en el sector de estudio.

Tabla 9
Indicador de ROE

Aiio Media Desv. estaindar Min. Max. Mediana

2018 -0,35 24,12 -1509,23 56,30 0,07
2019 0,24 3,78 -36,83 188,20 0,11
2020 0,11 9,13 -203,36 575,12 0,08
2021 0,10 6,32 -204,02 211,07 0,13
2022 -0,14 21,34 -1611,79 48,90 0,14

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.
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Antes de la pandemia, se evaluaron los afos 2018 y 2019, los
cuales exhiben valores de 0,35 y 0,24, respectivamente en la media.
Esto sugiere que las empresas generaron mas beneficios en el afio
mas actual. En lo que respecta a la relacidon con la desviacién estan-
dar para ambos afos, se observan valores bajos de 24,12 y 3,78 para
el 2018 y el 2019, en funcién de la dispersion entre los datos. Esto
indica una rentabilidad del 3,78 sobre el patrimonio neto antes de la
pandemia, en comparacion con el afio anterior, donde la rentabili-
dad es mayor. Este hallazgo sugiere que hay un uso menos eficiente
del capital en el afo actual.

Durante la pandemia, se evaluaron los afios 2020 y 2021, que
presentan valores de 0,11 y 0,10 respectivamente en la media. Esto
indica que, en promedio, las pymes del sector comercio al por mayor
y al por menor reparacion de vehiculos automotores y motocicletas
generaron una rentabilidad del 0,11 sobre su patrimonio neto en el
afo 2020, demostrando una eficiencia razonable en la generacion
de ganancias en relacion con el capital de los accionistas. En compa-
racion, el afio 2021 muestra una rentabilidad del 0,10, ligeramente
menor que el aflo anterior, pero sigue siendo sélida y sugiere efi-
ciencia en la utilizacién del capital. En cuanto a la relacién con la
desviacion estandar para ambos afos, se registran valores bajos de
9,13y 6,32 respectivamente para el 2020 y 2021, en funcién de la dis-
persion entre los datos. Esto indica que, en el periodo mas reciente,
la rentabilidad del 6,32 sobre el patrimonio neto sugiere estabilidad
en la eficiencia en la generaciéon de ganancias, siendo ligeramente
menor al afio anterior, pero aun manteniendo un Retorno sobre el
Patrimonio (ROE) positivo.

Tras la pandemia, se consider6 el afio 2022 para el andlisis,
ya que marco el inicio de la recuperacion del pais tras la crisis sani-
taria por COVID-19. La media refleja un valor de -0,14, inferior al
afo anterior, lo que implica que las empresas, en promedio, tuvieron
una baja sobre el patrimonio (ROE) del -0,14 en el afo 2022. Este
resultado negativo indica que las empresas no fueron eficaces en la
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generacion de ganancias en relacion con el capital de los accionistas
después de la crisis sanitaria por COVID-19. En cuanto a la rela-
cion con la desviacion estdndar, se observa un alto valor de 21,34
segun la dispersion entre los datos. Esto significa que, después de la
pandemia, la empresa generd un 21,34 que es relativamente positivo
sobre su patrimonio neto, indicando una eficiencia sélida en el uso
del capital de sus socios.

ROA

En la tabla 10 se informa sobre el indicador de rentabilidad
obtenida sobre el activo total sector comercio al por mayor y al por
menor reparacion de vehiculos automotores y motocicletas.

Tabla 10
Indicador de ROA

Afios Media Desv. estandar Min. Max. Mediana
2018 -0,61 31,79 -2383,02 3,41 0,01
2019 0,03 1,05 -76,41 1,42 0,02
2020 -0,12 7,21 -396,00 0,96 0,02
2021 -0,11 10,05 -746,03 5,40 0,03
2022 0,03 1,26 -92,32 1,42 0,03

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

Antes de la pandemia, se evaluaron los afios 2018 y 2019, los
cuales exhibieron tasas medias del —-0,61 y 0,03, respectivamente.
Estos valores sugieren que las empresas lograron un rendimiento
positivo en comparacion con el afio mas reciente, que indicé un ren-
dimiento del 0,03 sobre los activos antes del impacto de la pandemia.
Supero al valor previo, un ROA de 0,03 denota eficiencia en la utili-
zacion de los activos.



EL SECTOR COMERCIAL

47

En relacién con la desviacidon estdndar, ambos afios revelaron
valores elevados, 31,79 y 1,05, respectivamente para 2018 y 2019,
indicando una dispersion significativa entre los datos. Esto impli-
ca que, en el periodo mas reciente, las empresas lograron un rendi-
miento del 1,05 sobre los activos, aunque relativamente bajo, sugiere
una rentabilidad mds estable.

Durante la pandemia, se analizaron los afios 2020 y 2021, los
cuales arrojaron medias de 0,12 y -0,11. Estos valores indican que,
en promedio, las pymes, en el sector comercio al por mayor y al por
menor reparacion de vehiculos automotores y motocicletas genera-
ron una baja negativa de -0,12 sobre sus activos en el 2020, sefialan-
do una pérdida en la obtencidn de beneficios a partir de los activos
durante ese periodo. En comparacion, el 2021 refleja un rendimiento
del -0,11, ligeramente inferior al afio anterior, aun teniendo resul-
tados negativos. En cuanto a la relacién con la desviacion estandar,
ambos anos presentaron valores bajos, 7,21 y 10,05 para 2020 y 2021,
indicando una dispersion limitada entre los datos. Esto sugiere que,
en el periodo actual, la desviacion estandar es alta, lo cual apunta ha-
cia una inestabilidad en la eficiencia de la utilizacién de los activos.

Después de la pandemia, se evalud el afio 2022 para el ana-
lisis, ya que marcé el inicio de la recuperacion del pais tras la crisis
sanitaria por COVID-19. El indicador refleja una media de 0,03, un
valor superior en comparacion con el afio anterior. Esto indica que,
en promedio, las empresas durante el 2022 fueron eficientes en la
utilizacién de sus activos para generar ganancias. En cuanto a la rela-
cion con la desviacion estandar, se observa un valor sumamente bajo
de 1,26, indicando una dispersion significativa entre los datos. Esto
implica que las empresas estan generando $1,26 de beneficio neto
por cada ddlar de activos, lo cual es relativamente alto y sefiala una
eficiencia considerable en la utilizacién de sus activos para generar
ganancias. Sin embargo, en comparacion con el ailo anterior, se ob-
serva un aumento en la eficiencia por cada délar de activos, lo que
sugiere un cambio en la eficiencia operativa.
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MARGEN NETO
En la tabla 11 se puede apreciar el indicador de margen neto
para el sector estudiado.

Tabla 11

Indicador de margen neto

Aiio Media Desv. estandar Min. Max. Mediana
2018 0,01 0,12 -3,24 5,69 0,00
2019 0,01 0,19 -8,76 5,59 0,01
2020 0,01 0,13 -2,55 3,30 0,01
2021 0,02 0,19 -8,38 4,60 0,01
2022 0,02 0,22 -6,84 5,86 0,02

Nota. Elaboracion con base en los estados financieros de las empresas.

Antes del inicio de la pandemia, se evaluaron los afios 2018 y
2019. Durante ese periodo, se observaron valores de 0,01 y 0,01 en la
media, respectivamente. Esto sefiala que, en el periodo mas reciente,
las empresas estan logrando un beneficio neto del 1 % en compara-
cién con sus ingresos totales.

En términos de la relacion con la desviacion estdndar, se re-
gistran valores bajos de 0,12 y 0,19 para 2018 y 2019. Esto se basa
en la dispersion entre los datos, indicando que las empresas estan
generando un beneficio neto del 19 % en relacién con sus ingresos
totales. Este valor es superior al periodo anterior, lo que sugiere un
aumento en la rentabilidad.

Se analizaron los afos 2020 y 2021 para las pymes del sector
comercio al por mayor y al por menor reparacién de vehiculos au-
tomotores y motocicletas, periodo de pandemia. Durante el 2020 se
registraron valores de 0,01 y 0,02 en la media, indicando un margen
neto relativamente consistente. Esto sugiere que las empresas man-
tienen un control efectivo sobre sus costos y gastos, permitiéndoles
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retener un 1 % de sus ingresos como beneficio neto. En contraste,
para el afio 2021, se observa un aumento en la rentabilidad, ya que
las empresas estan generando un beneficio neto del 2 % en relacion
con sus ingresos totales.

En relacion con la desviacion estandar, se registraron valores
bajos de 0,13 y 0,19 para 2020 y 2021, respectivamente, indicando
una alta dispersion entre los datos. Este fendmeno sugiere que, en el
2020, a pesar de mantener un margen neto consistente, la rentabili-
dad fue inferior en comparacién con el 2021. Este andlisis subraya la
importancia de considerar tanto la media como la desviacion estan-
dar para comprender la estabilidad y variabilidad en el rendimiento
financiero durante estos dos anos.

Después de la pandemia, se considerd el 2022 para el anlisis,
ya que fue el periodo en el cual el pais comenzé a recuperarse de la
crisis sanitaria por COVID-19. Este afo refleja una media de 0,02,
un valor superior en comparacion con el afio anterior. Esto implica
que, en promedio, las empresas durante el 2022 generaron un mar-
gen neto del 2 %, indicando una rentabilidad moderada al retener
dicho porcentaje de sus ingresos totales.

En cuanto a la relacion con la desviacion estandar, se observa
un valor elevado de 0,22, basado en la dispersion entre los datos. Esto
revela que las empresas estan generando un beneficio neto del 22 % de
sus ingresos totales, un nivel relativamente alto en el cual las mismas
retienen un porcentaje significativo de sus ingresos como beneficios
netos. Sin embargo, en comparacién con el aio anterior que mostré
un 19 %, se seniala un aumento en la rentabilidad durante el 2022.

Conclusiones y discusion

El andlisis financiero del sector automotor dio a conocer va-
rios puntos que tuvieron mayor impacto por la transicion de la pan-
demia, segtin los datos obtenidos.
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En torno alos afios pre y pospandemia, la liquidez de las com-
panias no sufrié mayor impacto debido a la buena gestion de sus re-
cursos, manteniendo el mismo margen de flujo por varios periodos,
pudiendo asi cubrir los pagos a corto plazo.

Mientras, el indicador de endeudamiento reflejé un incre-
mento notable debido a que llegaron a duplicar sus deudas para po-
der mantener el negocio durante el paro comercial, producto de la
pandemia. Ademas, se observa un incremento masivo en el endeu-
damiento patrimonial, dando lugar a una posible expansion, utili-
zando recursos propios.

Referente al analisis de las ventas, se determina que, a pesar de
disminuir sus ventas en el afio 2020, la buena gestidn y estrategias de
ventas dieron resultados favorables, pues en el 2021 las ventas crecie-
ron notablemente e incluso logrando recuperar su margen prepan-
demia. Sin embargo, la rotacion de cartera presentd una disminu-
cién progresiva significativa, debido a que no lograron convertir de
manera eficaz sus cuentas por cobrar en efectivo, por lo cual se tenia

una baja disponibilidad de fondos.

Por otro lado, la rentabilidad obtenida sobre el patrimonio
neto (ROE) mostrd una eficiencia razonable en la generacion de las
ganancias en relacion con el capital de los accionistas. En cambio, la
rentabilidad obtenida sobre el activo total (ROA) reflejé una ligera
disminucidn, esto determind una inestabilidad en la eficiencia de la
utilizacion de los activos.

Los resultados de la investigaciéon no corroboraron la hipo-
tesis, pues fueron favorables, ya que logramos determinar los fac-
tores y el impacto financiero que tuvieron las empresas del sector
automotor.
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